	MARKETING PLAN

ChocoGift
Tema de marketing: ‘Oferă bucurii dulci, oferă ChocoGift!‘
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	Categoria
	Strategia

	Motivul existenţei noastre: 
	Pentru a oferi cadouri unice în Romania!



	Cu ce se diferenţiază afacerea mea de celelalte:
	Produse unice: ciocolată personalizată 100% naturală, inscripţionare High Definition ciocolată pe ciocolată – logo, text, foto; însoţite de cadouri elegante pentru toate vârstele

	Clientul meu ideal este:
	1.  Femei şi bărbaţi, între 25 şi 55 ani
2.  Venit mediu şi mare
3.  Acces la internet

	Ce este cel mai important pentru clienţii ideali când cumpără produse similare cu ale mele:
	1.  Să fie ceva deosebit
2.  Să primească sfaturi
3.  Sa fie siguri că primesc la timp exact ce au comandat

	Ce vreau să realizez anul acesta:
	·  Creşterea numarului de clienţi cu 20%
·  Recruit customers

· 

	Top 3 programe care mă vor duce acolo:
	1.  Direct mail 

2.  Lansarea de produse din ciocolată colorată
3.  Participarea la expoziţii

	Cât va contribui fiecare program la cifra de afaceri / profit:
	1.  Direct mail – 70%

2.  Ciocolată colorată – 15%

3.  Expoziţii – 15%

	Ce îi va face pe clienţii ideali să se gândească la mine aunci când vor un produs din gama / categoria pe care eu o vând:
	·  Avem un produs UNIC în Romania
·  Nu au timp să caute prin magazine, iar noi le oferim consultanţa
·  

	Ce alte programe mai implementez pentru atingerea obiectivelor:
	1.  Afiliere magazine online
2.  Barter TV, radio şi presă


	De câţi bani am nevoie pentru a-mi atinge obiectivele:
	1.  1.000 € /  trimestru - Direct mail
2.  2.000 € - ciocolata colorată si ambalaje (în primul trimestru) – este de aşteptat că sumele vor creşte din trimestrul al doilea
3.  5.000 €˘/ an pentru expoziţii
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